
纯萌新小白也能玩转的小项目(无门槛，无投入，无需知识储备）

嗨，我一如既往的为社群的萌新们送上实操中出来的无门槛小项目，希望大家都能实操起 来，收

获属于自己的第一个正反馈。

本项目对于纯纯的小白非常友好，不需要你懂任意什么专业知识，成本投入之类的，都不需要，行

动起来就可以做。

1-25的一天，偶然看到很好的朋友在用自己账号发布台球相关内容，而且第一天播放量就很不错，

于是这个项目就正式开始启动了，初期他并没有意识到这是一个多么好的赚钱机会。

而作为一名实战老油条，当然知道这其中对于普通人来说有多么大的机会，虽然只是小钱，但是积

少成多嘛。于是在当天我就给他弄好了变现的产品，并且第一天就有了成交。

那么话不多说，接下来进入我们的实战。

项目原理：通过从抖音搬运的台球教程视频到视频号，从而用课程资料的形式吸引部分潜在用户进

行购买。

优势：没有什么成本，每一份售卖的课程都是纯利润。素材根本搬运不完，因为这一类的视频实在

是太多了。
只要行业不死，就永远会有需求

劣势：侵权风险。当然这里搬运的时候进行二次创作，以及账号的相关定位需要非IP，这些都不是

很大的问题

课程成本加起来没有超过五块钱，我定的售价是19.9一份

那么在售课的基础上，我还给加上了卖货的利润，因为我发现加过来的客户这一块的需求也是有

的，既然有需求，那么我们在私域里就相当于是即将到手的钱，事实证明，我们真的把杆子卖出去

了。

所以这个项目的利润组成由：视频原创收益，卖课收益，卖货收益，网盘拉新收益（在测中）

在视频号的基础上，我又安排上了小红书，没想到小红书的收益也还可以，先上一波收益图。



开始到现在的综合收益应该已经超过5000了，光是课程就卖了200份。整体下来感觉还是不错的，

因为这也算是在囤私域，还是垂直领域的私域。



具体步骤

1.视频号的包装

关于视频号的包装非常简单，头像用台球做为头像，而不要用抖音大V的照片，然后名字用台球教

练的身份就可以，

营造出一种是台球综合爱好者的感觉，因为你不能只搬运某一位博主的视频，你需要多维度的去搬

运一些教学视频，混合发布就行。

重点：视频发布完成以后评论区置顶引导的话术，比如说“想要学习准度的主页找我” 或者是让他私

信你，然后你在后台私信回复引导他加微信

这句话非常重要，他直接影响你的整体导向，以及跟你的卖课收入是直接挂钩的。



这里还可以结合网盘拉新的玩法，做一波白嫖党的利润出来，具体步骤大家可以去看看关于网盘拉

新的文章，然后按步骤生成推广文案既可 比如说“打开头条极速版，搜索xxx台球，领取xxxx教程”

这里会有一部分的拉新收益，单个人头大概8块的单价，还算不错的

小红书同理

2.微信私域的包装

微信的包装就有点讲究了。因为考虑到绝大部分的受众都是男性，所以我给设计了一个美女助教的

角色，每天分享一日三餐的内容，以及每日的卖课反馈，比如说会以早上性感照，下午卖课反馈，

晚上高档场合的组合发朋友圈，关于朋友圈的内容，直接去小红书搬运既可



发一些男生爱看的，然后提高触达率

3.课程链接的准备

课程是这个项目最简单的一环，可以直接去淘宝搜合集，几块钱一个，拍下来保存再转发就行。

或者可以直接用我已经做好的链接

我通过百度网盘分享的合集课，加微信193167271备注台球教程联系我领取

完成这些步骤之后，直接从抖音找相关素材进行简单加个滤镜二创就能发布到视频号以及小红书上

面了
然后等着回复私信，微信里面进行卖课既可

视频开启原创，还能有广告收益，相当于是多一种收入来源，而且这个行业是不会死亡的。需求会

一直存在

项目收益的延伸



在微信进了大概1k个客户之后，潜在的高客单需求也浮出了水面

1.线下教学

2.球房充值

1.2其实都可以考虑跟球房合作，然后分润就行，刚好我有个朋友做助教的，了解了一下大概是98

一小时，然后有同城的客户直接选择转账预充值2000，当然这个钱没收，因为当时还没谈好合作

或许这个项目对同城球房的老板们能有一些启发，正反馈告诉我，这种引流方式是可行的，而且现

在的球房基本都是靠美女助教的卖点在进行揽客

3.二手球桌买卖

对于一些相对爱好深重的客户来说，二手球桌他们还是很有兴趣的，这里可以通过同城的闲鱼进行

交付，当然这个客户找过来的时候是过年期间，所以后面朋友圈就没有怎么推荐，

4.球杆



球杆是进阶型爱好者的重点需求，基本上有挺多客户都是过来问球杆的，有些客户还直接在橱窗里

拍了杆子。我虽然不是台球爱好者，但是我是乒乓球爱好者，我非常清楚进阶型乃至狂热爱好者对

于器材有多么的渴望。乒乓球拍一块木板售价都在一千以上，只有深度爱好者才会认同这个价格，

比如我，已经买了四五块了。而且是有一定水平的人，这一类人通常属于高质量用户。

END

看到这里相信你已经非常了解这个项目是怎么运转的了，以及怎么样开始你的第一步，那么接下来

感兴趣的话不妨行动起来。如果有任何不懂的地方（应该也不至于）或者有台球相关器材的厂家欢

迎与我联系，微信是 193167271。
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